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Prekyba Zalia prekyba ruosiasi atsigaunanéiam vartojimui

ASTA SERENAITE :
asta.serenaite@verslozinios.qt

smlollgamedelsn nes vé-
liau jsiterpti bus sunku ir
e s e
nauja.

»Kasdien suZinome apie nau-
jus konkurentus. Bet vis dél-
to tai dar verslo nisa, ne rin-
ka. Visi éia peciais susiglaude,
- padétj apibudina Aris Azgu-
ridis, UAB ,Sveiki produktai®,
§iuo metu valdanéios 8 ekolo-
gisky produkty parduotuves,
komercijos direktorius.

2007 m. veikla pradéjusios
bendrovés pardavimai auga
ne maziau kaip 30% kasmet.
Pasak p. AzguridZio, praduo-
dama daugiau, nes daugéjain-
formacijos, Zmoneés ateina is-
bandyti. Taip pat yragrupékli-
enty, turinéiy specialiy porei-
kiy, pavyzdzZiui, alergisky gli-
tirmui ar laktozei.

»Tikime, kad Zmoniy, ku-
rie gali sau leisti nusipirkti
kokybiskesne preke, tik dau-
ges®, - perspektyva ekologis-
kiems produktams bréZia pa-
Snekovas.

Anot jo, atsigaves vidaus
vartojimas galety padidinti ir
iprasty, irekologiSky produkty
populiaruma. Atitinkamai di-
déja ir konkurenty skaicius.

Pasakp. AzguridZio, bendro-
vés parduodamq prekxq kaina,
palyginti su jprastais produk-
tais, daZniausiai skiriasi 20-
80%.

2009m. pabaigoje pirma par-
duotuve atidariusi UAB,,Bio Sa-
1a“ taip pat skaiGiuoja augan-
Gius pardavimus. Suo metu

bendrove valdo tris parduotu-
ves ir artimiausiu metu pla-
nuoja plétra.

n»Skaiiuojant, kiek apskritai
turime maisto prekiy prekybos
centry, tikrai dar yra kur aug-
ti. Manau, kad yra Zmoniy, ku-
rie galéty pradéti vartoti ekolo-
giskamaista, 015 to, kaip spar-
¢iai daugéja pirkéjy, matome,
kad Zmones tai domina. Pers-
pektyvos geros®, - konkuren-
cijos nebijo Rasa Statulevicie-
ne, ,Biosalos“ prekybos ir rin-
kodaros vadove.

Maza rinkos dalis
Prekybininkai skai¢iuoja, kad
kasmet ekologisky produkty
pradavimaiiSauga20-30%. Vis
délto, palyginti su jprasty pro-
dukty prekyba, nei parduoda-
mais kiekiais, nei i$ io verslo
gaunamomis pajamomis rys-
kios rinkos dalies ekologiska
prekyba dar neuzima. ,Ma-
nau, kad nesiekia né procen-
to", - spéja Marius Busilas, Lie-
tuvos prekybos jmoniy asocia-
cijos direktorius.

Taciau p. Busilas paZymi, jei
jausteigiamos naujos parduo-
tuvés, turbut verslas tiki, kad
ekologisky produkty prekyba
plésis.

Tiksliy duomeny, kiek ekolo-
gisky sertifikuoty prekiy pre-
kybos.tasky Siuo metu veikia
Lietuvoje, nei kiek tokiy pre-
kiy parduodama, §alies statisti-
kos institucijos kol kas neskai-
¢iuoja.

Optimistiskai §ia nisg verti-
na ir didZiyjy prekybos tinkly,
taip pat turinéiy tokiy prekiy
lentyny, atstovai. Lina MuiZie-
né, UAB, Maxima LT JvaizdZio
irkomunikacijos departamento
direktoré, skaitiuoja, kad per-
nai ekologisky prekiy pardavi-
maifigteléjo12%. O Siemet sau-
si-kova, palyginti su praéjusiy
mety atitinkamu laikotarpiu,
pardavimai augo 30%.

} ARIS AZGURIDIS, UAB ,Svelki
produktai® komercijos direktorius.
VLADIMIRO IVANOVO NUOTR.

¥ visi, kurie naujai
ateina i i segmenta,
tikisi, kad c¢ia

yra galimybé ar
perspektyva, bet tai
néra rinka, tai dar tik
nisa.

»Ekologiski produktai suda-
rotik nedidelebendros apyvar-
tos dalj, taciau §i nisiné kate-
gorija turi savo pastoviy pirke-
ju’, - sako p. MuiZiené.

RamintaStanaityté-Cesnu-
liené, UAB , Rimi Baltic* atsto-
Ve, taip pat pazymi, kad, paly-
ginti su jprastais produktais,
ekologisky prekiy parduoda-
ma labai mazai. Per artimiau-
sius metus ar dvejus smarkiai
isaugusios paklausos, anotjos,
varguar galima tikeétis, taciau
vis daugiau Zmoniy noriZinoti
produkty sudétj, tad véliau sis
segmentas turéty augti.

»Artimiausioje ateityje eko-
logisky prekiyasortimenta Za-
dame plesti, pildyti naujomis
prekémis ir ypac susikoncen-
truoti j pigesniy ekologisky
prekiy pasitly®, - Zada ,Rimi
Baltic” atstove.

Investuoti verta dabar
Prekybininkai pripazjsta eko-
logiskas prekes jvede nemaza
dalimi ir dél jvaizdzZio, tadiau
laukdami, kad tai atsipirks.
Mazesniy parductuviy steige-
jai taip pat dar nesemia pelno
saujomis, taciau tiki, kad var-
tojimui atsigavus jy uZsiimta
rinkos dalis duos pelnytg pel-
n3. Ta¢iau dar tik planuojan-
tiesiems investuoti j §i3 rinka
specialistai didesnés paklau-
sos pataria nelaukti.

Maisto pramoné Apie paramos skyrima informuos Briuselj

Pienines pamatai ant teismo byly

RIMA RUTKAUSKAITE
rima.rutkauskate@verslozinios.le
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interesuoti stumti §j plang®, -

neabejoja p. Dainauskas.
Pasak ,Suvalkijos pieno”

atstovo, jei teisingumo nepa-

»Pokeleriymetyirinkabus
kurkaslabjau konsoliduota, jé-
jimo barjerai rimtam verslui
bus auksti. Tikétina, kad tada
tuos barjerus kurs ne tik da-
bar esantys rinkos dalyviai,
bet, pavyzdZiui, didieji pre-
kybos centrai, kurie turi dide-
le rinkodaros dalia. Jiems uz-
tekty stipriau akcentuoti eko-
logijg irdaugeliui ty parduotu-
veliy taps riesta®, - sako Min-
daugas Lapinskas, rinkodaros
agentiiros , Brandscape® vado-
vas. Jis pabrézia, kad siuo metu
investuoti j ekologiskos preky-
bos versla ganalengva: si kate-
gorijaauga, jrinkgjeiti darné-
ra sunku, néra ir griezty stan-
darty.

A3 sakyGiau, kad tai niginé
veikla. Kas per artimiausius
ménesius ar puse metydaruz-
siims pozicijg, tas dar turésga-
limybe issilaikyti. Kiti rinkos
dalyviai sekskitusvien délma-
dosir, manau, jau turés siulyti
ka norskitokio®, - prognozuoja
Justas Gavénas, UAB , Ekono-

nogamybosblidasirjrenginys*
savininkas. Jisai§kina, kad is-
radimas yra patvirtintas Lie-
tuvoje, Ukrainoje ir Baltarusi-

minéskonsultacijosir tyrimai*
grupés konsultantas.

Jo teigimu, ekologisky pro-
dukty mados sékmei koja kisa
tai, kad iki Siol pirkéjams taip
ir néra aisku, kas yra ekologis-
kaprekeé. Daug didZiyjy preky-
bininky, anot jo, pradéje ma-
nipuliuoti ekologijos tenden-
cijomis, maZesnieji, kurie gal-
butistiesysitlo ekologiska pro-
dukcija, ne visada turi tiek fi-
nansiniygalimybiy, kad galéty
tinkamai prisistatyti rinkoje.
Pasak p. Gavéno, sveiki, SvieZi,
ekologigki produktai ir prekeés
busjdomitis vartotojui ir ateity-
je, taciau véliau gali tekti ies-
koti kity pardavimo formy ir
iSskirtinumo.
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} TOK| METIN] EKOLOGISKY
prekiy pardavimy augima nurodo
dauguma prekybos bendroviy.

gos tiekéjai juokiasi i§ misy,
kaimes jspejame, kad jie turés
prisiimti atsakomybe uz gali-
mus gincus ir ju padarinius®,



