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Konkurencingumo centras (Il etapas)

Trumpa informacija apie galimybes atlikti
palyginamajj vertinima ir pasinaudoti ES parama
konsultacinéms paslaugoms

2012 m. lapkri¢io meén.
Vilnius



PARAMOS TURINYS

,Versli Lietuva” konkurencingumo didinimo projektas ,,Konkurencingumo centras“®:
Tikslas: sukurta ir jdiegta funkcionuojanti jmoniy konkurencingumo vertinimo ir stebéjimo sistema.
Etapai: | etapas. Baigési 2011 m. spalio 31 d. (paruostos 300 lyg. analiziy, 60 jmoniy suteikta finansiné parama).

Il etapas. Vyksta Siuo metu, bus jgyvendintas iki 2014 m. (200 lyg. analiziy, 60 jmoniy finansiné parama).

Maksimali

aramos
- 40.000 LTL
Pretenduojant j maksimalig parama:
(su PVM) * Projekto verté: 53 333 Lt (su PVM)
* Parama: 40000 Lt
* Jmonés indélis: 13 333 Lt

Projektas gali bati didesnis, taciau
paramos suma nevirsys 40 takst. Lt

Finansavimo

Parama imoniq intensyvumas 75% - parama
konsultacijoms 25% - jmoné

» Pardavimai/rinkodara
* Veiklos procesai ir
: efektyvumas
+ Zmogiskieji istekliai,
inovacijos, mokymasis

Konsultavimo
sritys

1 Daugiau informacijos: http://www.verslilietuva.lt/It/paslaugos/paslaugos-eksportuotojams/konkurencingumo-centras/
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REMIAMUY JMONIY ATRANKA

] parama gali pretenduoti:

Per 2012 m. (Il etapas) 200-ams jmoniy bus
atlikta lyginamoji analizé. IS I-o ir ll-o etapo
jmoniy, kurioms atlikta lyginamoji analize, bus
atrinkta 60 jmoniy, kurioms bus suteikta
parama

Daugiau informacijos apie lyginamaja analize CIA

Daugiau informacijos apie Konkurencingumo didinimo plang
(prie lyginamosios analizés) CIA

KRITERIJAI

Eksporto potencialas;

Jmonés branda (procesy iSvystymo lygis, vadybiné kompetencija,
Zmogiskieji resursai);

Jmonés pasirengimas pokyc¢iams;

Jmonés neisnaudojusioms ES paramos (de minimis);

Prioritetas taikomas jmonéms, kurios dar nepasinaudojo Sio
konkretaus projekto parama.

Prioritetas taikomas pakartotine lyginamajg analize atlikusioms
jmonéms (lyginamajg analize tai paciai jmonei galima atlikti kas
antri metai).

EK[T


http://www.ekt.lt/wp-content/uploads/2012/10/PASIULYMAS_Benchmarkingas.pdf
http://www.verslilietuva.lt/lt/paslaugos/paslaugos-eksportuotojams/konkurencingumo-centras/

Laikotarpis: 2012 m.

Atranka bus vykdoma 2-
iem etapais.

| etapas. Atlikus
lyginamasias analizes 100-

iui pirmyjy jmoniy bus
atrinkta 30 jmoniy, kurioms
skiriama parama

Il etapas. Antrame etape,
atlikus lyginamasias
analizes likusioms 100-iui
jmoniy, bus atrinktos
likusios 30 jmoniy

PROJEKTO JGYVENDINIMO EIGA

2012 m. spalio-lapkricio
meén. bus paskelbtas I-o
etapo kvietimas jmonems
teikti praSymus paramai
gauti.

Planuojama pradzia - 2012
m. pabaiga arba 2013 m.
pradzia

Paslaugas teikti gali tik
yersli Lietuva® patvirtinti
konsultantai. Konsultantai
atrinkti’2012'm: rugsejo
men.

Zingsniai jmonei:

UAB . Ekonomines konsultacijos ir tyrimai”
). Jasinskio g. 16, Vilnius LT- 01112, T, (8-5) 252 6225, F, (8-5) 252 6226, ekt@ekt.It, www.ekt.lt
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EKT konsultavimo sritys

UAB .Ekonominés konsultacijos ir tyrimail T
. Jasinskio g. 16, Vilnius LT- 01112, T, (8-5) 252 6225, F, (8-5) 252 6226, ekt@ekt.It, www.ekt.It



Dél papildomos informacijos apie Kokurencingumo centro Il
etapg maloniai prasome kreiptis:

" Darius Dulskis, CMC
Partneris,

Indré Griskevicé
Konsultante

sertifikuotas vadybos

konsultantas Tel.: (+370 5) 25 26 225

El. pastas: indre@ekt.It
GSM: +370 699 26949

Tel.: (+370 5) 25 26 227
El. pastas: darius@ekt.lt
Skype ID: DariusD2

Daiva Repceviéiené Tomas Kazlauskas

Vieduyjy pirkimy konsultanté Konsultantas

GSM: +370 615 69314
Tel.: (+370 5) 25 26 225
El. pastas: tomas@ekt.It

GSM: +370 656 57119
Tel.: (+370 5) 25 26 225

. El. Pastas: daiva@ekt.It
Skype ID: tomas-kazlauskas



http://www.ekt.lt/komanda/darius-dulskis/
http://www.ekt.lt/komanda/indre-griskevice/
http://www.ekt.lt/komanda/daiva-rapceviciene/
http://www.ekt.lt/komanda/tomas-kazlauskas/

UAB “Ekonominés konsultacijos ir tyrimai”

Trumpas pristatymas




EKT: Strategija. Efektyvumas. Verteé

Strategija

Efektyvumas

Verteé

Mausy klientai:

® Geriau iSnaudoja galimybes, nes priima labiau pagrjstus sprendimus

® Turivieningg kryptj, kuri atnesa maziau chaoso, mato, ar eina teisingu keliu

® Jgyja didesnj visuomenés pasitikéjimg, didesne galig verslo pasaulyje

® Suvokia galimas sprendimy pasekmes, mato alternatyvas, jgyja galimybe valdyti ateitj, Zengia
vienu zingsniu priekyje nei konkurentai

Mausy klientai:

® Pasiekia tai, kg reikia

® Tiek, kiek reikia

®* Tada, kada reikia

® Tai pasiekia greiciau, maziausiais kastais ir bldami geros nuotaikos

Musy klientai:

® Labiau suvokia savo organizacijos verte

® Kuria verte jgyvendindami strategijg ir pasiekdami suplanuotg efektyvuma

® Gauna tiesiogine verte: efektyviau valdo projektus, pritraukia papildomas iSorines |ésas ir jgyja
naujas kompetencijas

® Jauciasi ramiau, nes zino, jog esame visada Salia ir pasiryZze bet kada padéti




EKT: faktai ir skaiciai

® Privati lietuvisko kapitalo verslo konsultacijy jmoneé, teikianti vadybos
ir marketingo konsultavimo bei personalo mokymo paslaugas verslo
jmonéms ir viesojo sektoriaus organizacijoms

® Veikia Lietuvoje nuo 1993 m., dirba 41 darbuotojas, is jy 4
sertifikuoti vadybos konsultantai (CMC, Certified Management
Consultant)

®* Pardavimo pajamos: 2011 m. — 14,009 min. Lt, 2010 m. —-9,814 min.
Lt, 2009 m. - 3,548 min. Lt

®* Dienrascio ,Verslo zinios“ surengtuose , Gazelé 2010“ ir ,,Gazelé 2011“
konkursuose pagal atitinkamai 2006 - 2009 m. ir 2007 — 2010 m.
finansinius duomenis pripazinta kaip viena is sékmingiausiai
dirbanciy ir sparciausiai besivystanciy bendroviy Lietuvoje

®* 2011 m. Nacionalinis atsakingo verslo apdovanojimas uz jmoneés
atviruma darbuotojams ir jy jtraukimg j strateginiy sprendimy
priemimg ,Mety darbovieté: mety debiutas”




EKT: paslaugos ir kompetencijy sritys

Vadybos
konsultacijos

Marketingo
konsultacijos ir
rinkos tyrimai

Personalo mokymai
ir konsultacijos

Ekonomikos
vystymas ir plétra

® Strategijy rengimas ir
jgyvendinimas

® Veiklos monitoringo
sistemos (rodikliy
sistemos)

® Veiklos procesy
optimizavimas diegiant
LEAN, 6 Sigma ir kt.
metodus

® Kokybés ir rizkos
valdymo sistemy
diegimas (ISO serijos
standartai)

¢ Skatinimo sistemy
diegimas

® Integruoty valdymo
sistemy diegimas

® Pirkimy optimizavimas

Marketingo strategija
ir planavimas

Naujy produkty
vystymas
Konkurenciniy
pranasumy paieska ir
vystymas

Sektoriniai tyrimai ir
apzvalga

Rinkos ir vartotojy
analizé

Eksporto marketingas

Organizacijos,
personalo valdymas,
vadovavimas

Pardavimai ir klienty
aptarnavimas

Mazmeniné prekyba
Pirkimai ir derybos
Kdrybiskumas ir
verslumo ugdymas

Veiklos efektyvumas ir
kokybés vadyba

Psichologija ir
koucingas
Personalo vertinimas

Konkurencingumo
vertinimas ir
stiprinimas
Smulkaus ir vidutinio
verslo plétra
Eksporto vystymas
Verslumo skatinimas
Klasterizacijos ir
jungtinés veiklos
iniciatyvos
Vertinimai ir
prognozavimas




EKT: pagrindiniai klientai
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EKT: pagrindiniai klientai
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EKT mokymai ir seminarai: portfelis

MaZmenineé
prekyba

Marketingas ir rinkos
tyrimai

KarybiSkumas ir
verslumo ugdymas

Organizacijos,
personalo valdymas,
vadovavimas

Pirkimai ir derybos

Pardavimai ir
klienty
aptarnavimas

Psichologija ir
koucingas

Veiklos efektyvumas
ir kokybés vadyba




UAB ,,BIOK laboratorija“:
viena didziausiy kosmetikos gamintojy Baltijos salyse

“Buvo is tiesy jdomu ir naudinga. Kai kurie
tobulintini veiklos procesai jau buvo
zinomi, kai kurie, jsigilinus j analize,

isryskéjo dar labiau”

BIUIK

LABORATORIJA Direktorius
Linas Cereska




UAB “KG Knutsson“: Svedijos, vieno i$ lengvujy ir

krovininiy automobiliy atsarginiy daliy bei

aksesuary, prekybos lyderiy atstovybé Lietuvoje

r[,

“Irankis isties yra jdomus. Manau jis bus
aktualus ateityje, kai bus galima sulyginti
keliy mety faktinius rezultatus.
Kasdienybéje apie daugelj ataskaitoje
rodomy rodikliy net nesusimgstome arba
pasizidrime labai retai. Tad dabar yra
jdomu pasinagrinéti, kg turime. Zinoma,
baty saunu, kad dalyvauty daugiau
lietuvisky jmoniy, mat yra tikrai jdomu

77 77

pamatuoti save “savame kieme”.
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Direktorius
Vytis Martinaitis




S.Krivicko jmoné ,Fasma“: viena didziausiy grudy __
perdirbimo, kruopy ir dribsniy gamyba uzsiimanéiy S
imoniy Pabaltijyje, turinti 20 mety sékminga patirtj FA /\AA

“Konkurencingumo projektas leido
pamatyti stipriausias ir silpniausias musy
jmoneés vietas, bei problemas, kurias
butina isspresti norint pasiekti norimy
rezultaty. EKT konsultanty
profesionalumas, kompetencija, patirtis,
sisteminis poziuris rado musy problemoms
efektyviausius sprendimo budus. Gera
dirbti su tokia puikia komanda”

/ s 4 | 4/'( ..
Marketingo vadybininke
Viktorija Savické




EKT Vadybos jzvalgos
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Vadybos jzvalgos
2012

www.ekt.lt/izvalgos

EKT Mokymai ir seminarai

EK|T

Strategija. Efektyvumas. Verté

EKT MOKYMAI IR SEMINARAI

TRUMPAS PRISTATYMAS

2012 /2013

www.ektmokymai.lt
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UAB , Ekonominés konsultacijos ir tyrimai“

J. Jasinskio g. 16B, Vilnius, LT -01112
Tel.: (+3705) 25 26 225
Faks.: (+3705) 25 26 226
El. pastas: ekt@ekt.It

www.ekt.lt



